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TALLER ONLINE

Los 4 Pilares
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Cómo tener un negocio rentable de servicios siendo Consultor Digital

Ser un consultor digital no es una nueva profesión. A continuación, te 
compartimos los tres aspectos que definen qué es un consultor digital: 

1. Todo profesional que ofrece servicio puede ser un consultor digital. 

2. Ser un consultor digital es PROFESIONALIZAR TUS SERVICIOS. 

3. Ser consultor digital es saber aprovechar las nuevas tecnologías para tener 
un negocio E² (estable y escalable) de servicios.  

En la actualidad cualquier profesional puede ser un proveedor de un servicio, 
aquí algunos ejemplos:

¿Qué es un consultor digital?

Marketer 
Community Manager  
Trafficker 
Experto en funnels 
Content creator

Profesionales 
creativos 
Diseñadores 
Copywriters 
Periodistas

Profesionales de 
Salud 
Entrenadores 
Nutricionistas  
Doctores

Arquitectos / 
Diseñadores de 
interiores 
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Cómo tener un negocio rentable de servicios siendo Consultor Digital

Sin importar al nicho al cual te dediques, puedes proveer servicios a los demás 
y cobrar por ello, ya que estarías: 

Sin embargo, hay tres puntos de dolor que cada uno de estos proveedores de 
servicios sufren: 

1. Tienen una sola línea de ingresos 

2. Son empleados de sus clientes (sin beneficios) 

3. Invierten muchas horas de trabajo 

Por eso es imprescindible tener los cuatro (4) pilares de un consultor digital y 
negocio E² (estable y escalable). Más adelante, te comentamos cuáles son estos 
cuatro (4) pilares y cómo puedes implementarlos en tu negocio.

INTERCAMBIANDO

POR

TIEMPO DINERO
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Cómo tener un negocio rentable de servicios siendo Consultor Digital

Mi objetivo es que sin importar tu situación actual (empleado o freelance) 
puedas convertirte en un consultor digital para generar nuevas líneas de 
ingresos y, sobre todo, que entiendas que es posible (y debes) cobrar lo que te 
mereces siempre y cuando lo demuestres.

Los 4 pilares de un consultor digital y 
negocio E² (ESTABLE Y ESCALABLE)

Consultoría

Speaking 
Formación

Productos  
Digitales 

Inf
op
ro
du
ct
or Solopreneur

Co
ns
ult
ora

/

Ag
en
cia

Blogger

Servicios

“Cobra a tus clientes lo que vales, pero 
demuestra que realmente lo vales.
@vilmanunez



© 2020 Academia de Consultores · Reservados todos los derechos.

Cómo tener un negocio rentable de servicios siendo Consultor Digital

La diferencia entre un profesional de 
servicios y un consultor digital

Quiero mostrarte un ejemplo de cómo no debemos limitarnos a servicios. Yo 
misma cometí ese error durante años. Pensé que solo dando más entregables 
podría cobrar más. Lo cierto es que con consultorías podemos orientar y 
generar grandes resultados a nuestros clientes sin necesidad de implementar.
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EJERCICIOS
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Business 
Plan
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Cómo tener un negocio rentable de servicios siendo Consultor Digital

Plan para tu posicionamiento
He creado esta plantilla para que puedas descubrir cuál es tu nicho y cuáles son 
esos otros segmentos que están relacionados contigo.  

Ejemplo de posicionamiento de Vilma Núñez
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Cómo tener un negocio rentable de servicios siendo Consultor Digital

Plan para tu posicionamiento
Este es un ejercicio muy sencillo pero demasiado poderoso. Puede que esta no 
sea tu versión final, pero tomar acción es lo que diferencia a los soñadores de 
los profesionales exitosos. 

No esperes un día más para comenzar a diseñar tu futuro profesional. 

Ejemplo de cómo completar la plantilla

Tu posicionamiento en 3 años Tu posicionamiento en 1 año

¿Qué harás en los próximos 90 
días para tu posicionamiento?

¿Qué harás esta misma semana?

Vilma ha certificado a 5,000 
consultores . Autora del Best-seller 
“nombre secreto” y de la prestigiosa 
Escuela de negocios digitales.

Vilma es experta en ventas online 
y negocios digitales, lidera varias 
empresas de 7 cifras y con su 
Academia de Consultores certifica 
a profesionales de servicios.

• Re-lanzar mi negocio de servicios 
subiendo mis precios y valor

• Buscar uno o más mentores para mi 
negocio de servicios 

• Colaboraciones con profesionales de 
mi nicho y otros expertos

• Asistir al evento de Academia de 
Consultores 

• Terminar la formación Sube 
Tus Precios de Academia 
de Consultores

• Subir un contenido de mi 
M.A.C en Instagram
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Cómo tener un negocio rentable de servicios siendo Consultor Digital

Plan para tu posicionamiento
¡Ahora es tu turno!

Tu posicionamiento en 3 años Tu posicionamiento en 1 año

¿Qué harás en los próximos 90 
días para tu posicionamiento?

¿Qué harás esta misma semana?
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Cómo tener un negocio rentable de servicios siendo Consultor Digital

Business 
plan para 
negocio de 
consultoría
Ejemplo de cómo 
completar la 
plantilla
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Cómo tener un negocio rentable de servicios siendo Consultor Digital

Business 
plan para 
negocio de 
consultoría
¡Ahora es tú turno!
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Cómo tener un negocio rentable de servicios siendo Consultor Digital

Notas
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